Издержки производства

Введение
     В условиях рыночной экономики, когда каждое предприятие стремится снизить свои издержки любым возможным способом, вопрос об основных факторах, влияющих на уровень издержек производства, становится особенно актуальным. Для более ясного понимания процессов взаимодействия издержек, причин их роста или снижения, влияния издержек на производство в краткосрочных или долгосрочных периодах необходимо в первую очередь разобраться в природе издержек, их сущности и структуры. Данный анализ может помочь определить основные способы и направления снижения издержек производства. 

     Изменение хозяйственного механизма, снижение его затратного характера, повышение качества и эффективности в сфере производства означает необходимость выявления нерациональных затрат с целью их устранения, поиск путей более рационального использования затрат живого и общественного труда на осуществление этого процесса.

     Актуальность исследования затрат на процесс товарного обращения, определятся тем, что дальнейшее повышение эффективности общественного производства может быть достигнуто не только ростом результатов производства (объемов совокупного общественного продукта и национального дохода), но и снижением уровня издержек производства и обращения.

     Данная курсовая работа направлена на решение этих вопросов.

1. Издержки предприятия, их сущность и структура

1.1 Природа издержек

     В силу действия феномена редкости (ограниченности всех видов ресурсов)- производство без некоторых издержек вообще невозможно. Дело в том, что для удовлетворения всех наличных потребностей ресурсов никогда не бывает достаточно. В силу этого обстоятельства любое решение о производстве чего-либо вызывает необходимость отказа от использования тех же ресурсов для производства каких-то иных вещей. Таким образом, все издержки представляют собой альтернативные (вмененные) издержки.

     Альтернативные издержки производства являются главным препятствием, с которым сталкивается фирма в процессе реализации своих возможностей максимизации прибыли.

     Но это утверждение - лишь первый шаг. Помимо крайне общего утверждения, что производство «всегда чего-то стоит», было бы крайне полезно более точно знать, сколько именно стоит производство того или иного товара при данных обстоятельствах. Между тем вопрос «сколько?» имеет подчас несколько ответов, так как само понятие издержек имеет несколько значений. В этой главе встает необходимость познакомиться с некоторыми из них и объяснить, как они соотносятся между собой.
Сущность и классификация издержек

       Количество товара, которое предприятие может предложить на рынке, зависит от уровня издержек (затрат) на его производство и цены, по которой товар будет продаваться на рынке.

      Из этого следует, что знание издержек на производство и реализацию товара является одним из важнейших условий эффективного хозяйствования предприятия.

      Издержки – это денежное выражение затрат производственных факторов, необходимых для осуществления предприятием своей производственной и коммерческой деятельности.

      Они могут быть представлены в показателях себестоимости продукции, которая характеризует в денежном измерении все материальные затраты и затраты на оплату труда, которые необходимы для производства и реализации продукции.

     В « Положении о составе затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг), включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг)», утвержденном постановлением Правительства Российской Федерации, указывается:  «Себестоимость продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку используемых в процессе производства продукции (работ, услуг) природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также других затрат на ее производство и реализацию». Приведенное определение себестоимости относится к производственным затратам и в принятой классификации составляет производственную, а с учетом затрат по реализации продукции – полную стоимость промышленной продукции.

     В себестоимость продукции включается:

· затраты на подготовку и освоение производства;

· затраты, непосредственно связанные с производством продукции, обусловленные технологией и организацией производства;

· затраты на оплату труда;

· затраты, связанные с использованием природного сырья;

· затраты некапитального характера, связанные с совершенствованием технологии и организации производства, а также с улучшением качества продукции;

· расходы, связанные с изобретательством, техническим усовершенствованием и рационализаторскими предложениями;

· затраты по обслуживанию производственного процесса;

· затраты по обеспечению нормальных условий труда и техники безопасности;

· расходы, связанные с набором рабочей силы;

· расходы, связанные с подготовкой и переподготовкой кадров;

· выплаты, предусмотренные законодательством о труде (оплата отпусков, компенсаций);

· отчисление на государственное социальное страхование и пенсионное обеспечение, в государственный фонд занятости от затрат на оплату труда работников, занятых в производстве соответствующей продукции; 

· отчисления по страхованию имущества предприятия;

· затраты на оплату процентов по краткосрочным ссудам банков, оплата услуг банков;

· затраты по гарантийному обслуживанию;

· расходы, связанные со сбытом (упаковка, хранение, транспортировка);

· затраты на воспроизводство основных производственных фондов (амортизация на полное восстановление);

· износ (амортизация по нематериальным активам);

· потери от брака;

· потери от простоев по внутрипроизводственным причинам.

       Величина этих затрат зависит от цен на ресурсы, необходимые для производства товаров, а также от технологии их  использования. 

     Цена, по которой приобретаются производственные ресурсы, не зависит от деятельности предприятия. Она определяется складывающимся спросом и предложением на ресурсы. Отсюда для предприятия чрезвычайно важен технологический аспект формирования издержек производства, определяющий с одной стороны, качество привлекаемых производственных ресурсов, а с другой качество их использования.  

    В итоге экономические издержки – это плата поставщику, осуществляемая предприятием, или доходы поставщика ресурсов, обеспечиваемые предприятием, а также внутренние издержки на то, чтобы ресурсы были применены именно данным предприятием и для определенного варианта производства.

    Различают внешние и внутренние издержки. Внешние – это оплата труда работников, топлива, комплектующих изделий, т.е. того, что не производит предприятие для создания данного изделия. В зависимости от спецификации величина внешних издержек колеблется. 

    Владелец собственного предприятия или магазина не платит самому себе заработную плату, не получает арендной платы за здание, в котором находится магазин. Если вкладывает деньги в торговлю, то не получает тех процентов, которые бы он имел, положив деньги в банк. Но он получает нормальную прибыль. Эта прибыль составляет элемент издержек. Принято выделять чистую, или экономическую. Прибыль, которая равна общей выручке за вычетом внешних и внутренних издержек, включая и нормальную прибыль. В отличие от экономической бухгалтерская прибыль равна общей выручке минус внешние издержки. 
1.3. Постоянные и переменные издержки производства

       Различные виды ресурсов по-разному переносят свою стоимость на готовую продукцию. В соответствии с этим в теории и на практике различают постоянные и переменные издержки производства.

      Для того чтобы обеспечить выпуск продукции, фирма осуществляет целый спектр разного рода затрат. Объемы выпуска продукции изменяются в зависимости от изменения объемов этих затрат. Объемы некоторых видов затрат поддаются весьма быстрой корректировки, другие же требуют большего времени. Что касается затрат, корректировка и регулирование которых требует относительно большего времени, то  можно считать, что именно они определяют размер фирмы, параметры ее производственных мощностей. Затраты такого рода относятся к категории постоянных затрат. Издержки, сопряженные с обеспечением постоянных  затрат, носят название постоянных издержек (рис. 1.1) 
      Рис.1.1  Графическое изображение постоянных издержек фирмы    
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     К постоянным издержкам относятся  арендная плата, обслуживание банковских займов и др.

     Помимо постоянных затрат, фирма несет также переменные затраты, которые могут быть быстро, без особых трудностей подвергнуты изменению в рамках предприятия, по мере того, как изменяется объем выпуска продукции. Сырье, энергия, оплата труда – вот примеры переменных издержек (рис.1.2) 
Рис. 1.2 Графическое изображение переменных затрат фирмы 
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       Кривая переменных затрат сначала возрастает достаточно быстро, затем, при определенных объемах производимой продукции, темпы роста переменных затрат замедляются, так как происходит определенная экономия на масштабах производства. После точки  В,  кривая становится более крутой в результате действия убывающей отдачи.

         Величина общих затрат предоставлена на рис. 1.3 
Рис. 1.3  Графическое изображение общих затрат фирмы. 
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     График общих затрат повторяет конфигурацию переменных затрат (VС), поднятую над началом координат на величину постоянных затрат (FС). 

     Различие между переменными и постоянными затратами является основой для разграничения двух временных горизонтов: краткосрочным и долгосрочным.     Краткосрочным является такой временной интервал, на протяжении которого невозможно изменить размеры производственного предприятия, то есть количество затрат фирмы. Изменения в объемах выпуска продукции могут происходить за счет изменений объемов переменных затрат. Что же касается долгосрочного временного интервала, то он представляет собой отрезок времени, достаточный для того, чтобы смогли измениться и объемы постоянных затрат. 

Основные причины изменения размеров издержек производства 
2.1  Производство и издержки на краткосрочных временных  интервалах 

     Большинство фирм осуществляет затраты сразу нескольких видов, к тому же одновременно измеряющихся даже в течение краткосрочного временного интервала. При этом каждого производителя интересует вопрос: « Если я увеличу объем производства, то, что произойдет с моими издержками? Получу ли я при этом дополнительный доход?»

    На первую часть вопроса относительно того, «что произойдет с затратами», может дать ответ исследование показателя предельных затрат.

    Предельные затраты (МС) отражают дополнительные затраты на дополнительную единицу продукции и определяются как изменение объема выпуска. 

    Величина предельных затрат не зависит от постоянных затрат, так как постоянные затраты не зависят от того, производится дополнительная продукция или нет. Поэтому  предельные затраты зависят от того, как изменяются переменные затраты. Как видно из таблицы 2.1, величина предельных затрат сначала убывает, но потом по мере увеличения переменных затрат, начинает возрастать.

 Таблица 2.1    Расчет  предельных издержек фирмы

[image: image1.png]o6bem

NOCTOAHHbIE

nepemMeHHble oblyure npeAerbHble
BbiMycka, Q 3aTpathl, FC 3aTpathl, VC 3aTtpathl, TC |3aTpaThl, MC

1 10 5 15 5
2 10 10 20 3
3 10 13 23

4 10 17 27 4
5 10 23 33 6
6 10 31 4 8





     Кривая предельных затрат (рис. 2.1), показывает, что сначала их величина уменьшается, но, достигнув минимального значения при определенном объеме выпускаQ1 , МС увеличивается. Далее, чем больше  будет объем производства, тем круче график кривой предельных затрат.
             2.1 График кривой предельных затрат

     МС  


                                                              Q                     

                       Q1

        Любого производителя интересует, во сколько ему обходятся затраты на производство единицы продукции в среднем. Выделяют средние общие затраты (АТС ), средние переменные затраты ( АVС) и средние постоянные затраты (АFС). 

    Средние постоянные затраты представляют собой постоянные затраты, приходящиеся на единицу продукции. Они определяются путем деления постоянных затрат на количество выпускаемой продукции. По мере увеличения объема выпуска средние постоянные затраты будут уменьшаться. Например, постоянные затраты производства равны 100 тыс. руб.  Допустим, что первоначальный объем выпуска равен 10 единицам. Тогда АFС1=100/10=10 тыс. руб. Затем объем выпуска увеличился до 50 единиц: AFC2=100/50=2 тыс. руб.

     Средние переменные затраты представляют собой переменные затраты, приходящиеся на единицу продукции, и получаются путем деления переменных затрат на объем выпускаемой продукции.

     Средние общие затраты показывают общие затраты на единицу продукции, определяются как сумма средних постоянных и средних переменных затрат. 

     Семейство кривых средних и переменных затрат представлено на рис. 2.2 
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  Между предельными, средними общими и средними переменными затратами складываются важные отношения. В первую очередь это касается отношения между МС и АVС. Если переменные затраты, приходящиеся на единицу продукции выше предельных затрат, то они убывают с каждой последующей единицей производственной продукции. В том случае, если АVС становится меньше МС, то значение АVС  начинает возрастать. Поэтому между этими двумя параметрами возникает равенство (точка А), когда АVС принимает минимальное значение. Кривая средних общих затрат есть сумма средних  постоянных и средних переменных затрат, причем определяющую роль здесь играют именно переменные затраты. Поэтому закономерности, характеризующие соотношения для МС и АVС, справедливы для МС и АТС. Это означает, что кривая МС пересекает АТС в ее минимуме.

Издержки на долгосрочных временных интервалах и экономия на масштабах производства
     Как уже отмечалось, основное отличие затрат фирмы в длительном промежутке времени от краткосрочного периода заключается в том, что все затраты не долгосрочных временных интервалах становятся переменными величинами. Это объясняется большими возможностями фирмы относительно капитальных вложений, расширения производственных площадей, привлечения дополнительных заемных средств. Обычно, при изменении фиксированных затрат, фирма может перейти к более прогрессивным методам производства и экономить при этом на переменных затратах. На крупных предприятиях в длительном периоде возможно применение поточных и конвейерных линий, применение технологий, основанных на автоматизации производства. Это приводит к повышению капитальных затрат, но одновременно уменьшает применение живого труда в производственных процессах.

     Кривая средних общих затрат в длительном периоде   (LАТС) имеет такую же       V - образную форму, как и кривая АТС в коротком периоде, но причины их одинакового поведения разные. В коротком периоде зависит от действия закона убывающей отдачи, а в длительном периоде сначала на форму АТС действует возрастающий эффект масштаба, и величина средних общих затрат убывает. Но по мере роста объемов производства этот эффект исчезает, и общие средние затраты начинают увеличиваться (рис 2.3) 
Рис.2.3  График долгосрочных средних и предельных издержек.
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    Между кривыми средних краткосрочных и долгосрочных затрат существует прочная взаимосвязь. Формирование LАТС происходит под  влиянием краткосрочных затрат для разных объемов производства. Предположим, что фирма постепенно увеличивает выпуск продукции, переходя последовательно от меньшего объема  Q1 к большим Q2 и  Q3. Каждому из этих объемов производства соответствует своя краткосрочная кривая АТС (рис. 2.4)
Рис. 2.4     График    LАТС, построенный на основе краткосрочных кривых средних общих издержек
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    Если фирма выпускает количество от  Q1 до Q'1, то минимальные средние затраты для данного объема производства будут находиться на кривой АТС, от начала кривой до точки С. Переход на кривую АТС2-преждевременен, т.к. дает только увеличение средних затрат. 

     Выпуск объема продукции, начиная с точки С до точки С1, наиболее экономично производить с затратами, соответствующими кривой АТС2, а с точки С1  и далее перейти на кривую  АТС3.

     Таким образом, кривая, соответствующая долгосрочным средним общим затратам, огибает все три краткосрочные кривые АТС, показывая минимальные затраты производства при увеличивающемся выпуске продукции. 

     При исследовании затрат фирмы в длительном периоде, особое значение имеет то, какой характер имеет эффект масштаба производства. Эффект масштаба может быть возрастающим, постоянным и убывающим.

     Экономия от масштаба (или возрастающая отдача от масштаба) имеет место тогда, когда долгосрочные затраты фирмы падают по мере увеличения выпуска продукции.
Рис. 2.5   График краткосрочных и долгосрочных средних общих затрат при возрастающей отдаче от масштаба
           затраты
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     Постоянная отдача от масштаба имеет место в том случае, когда величина долгосрочных средних общих затрат не зависит от объема. Выпуска продукции.( рис.2.6 )
Рис.2.6   График краткосрочных и долгосрочных средних общих затрат                             

                    при постоянной отдаче от масштаба
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    Отрицательная (или убывающая) отдача  от масштаба происходит, когда долгосрочные средние общие затраты растут по мере увеличения объема выпуска (рис. 2.7)
Рис. 2.7   График краткосрочных и долгосрочных средних общих  затрат при убывающей отдачи от масштаба
  затраты
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     Следует отметить, что убывающая отдача от масштаба наблюдается, когда предприятие становится чрезмерно большим. «Разбухает» его управленческий аппарат, теряется связь между руководящим звеном и непосредственными исполнителями. Растут затраты на содержание административного аппарата. Рост управленческих расходов приводит к увеличению средних общих затрат и  перекрывает ту экономию, которая получает фирма от возрастания масштаба производства. В таком случае имеет смысл выделение нескольких, самостоятельно действующих небольших предприятий. 

2.3   Издержки и выпуск продукции при двух переменных видах  затрат
      Ранее мы рассматривали соотношения между издержками и выпуском продукции в случае, когда переменными являются только один вид затрат. Теперь мы рассмотрим ситуацию с издержками при наличии двух переменных видов затрат.

2.3. 1 Взаимосвязанность затрат 

    Специфической чертой одновременного изменения нескольких затрат является возможность замены одного их вида другим. Рассмотрим это на примере фермера, выпускающего кукурузу. Фермер работает на своем участке один и не пользуется наемной рабочей силой. В данном случае, количество труда, прилагаемого  для выращивания кукурузы, есть постоянная затрата. Также он использует два вида переменных затрат – землю и удобрение. Фермер может вырастить заданное количество кукурузы, использовав большее количество земли или удобрения. 

      2.3.2  Убывание доходности при взаимозамещении

       По закону убывающей доходности, применимого к случаям, когда один из видов затрат является переменным, а все остальные – постоянными, объем переменных затрат, необходимых для производства дополнительной единицы выпуска, с определенного момента начинается увеличиваться. Аналогичный принцип действует и тогда, когда один вид затрат заменяется другим в целях поддержания постоянного уровня выпуска продукции. По мере того, как увеличивается объем затрат вида  Х, объем этих затрат, необходимых единицы  для замещения единицы затрат вида Y, также увеличивается.

     Рис. 2.8  иллюстрирует этот принцип.
Рис 2.8  Изокванта, описывающая производство кукурузы
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     При перемещении из точки  Р в точку Q 2,5 т  удобрений замещают  5 акров        земли, а выпуск остается на том же уровне. Однако при перемещении из точки Q в точку  R  для замещения  2,5 акров земли необходимо  5 дополнительных тонн удобрения. 

     В результате действия закона убывающей доходности, кривая, проходящая через точки Р, Q, R    становится все более пологой при движении по ней вниз и вправо. Это обстоятельство отражает уменьшение отношения предельного физического продукта удобрений к предельному физическому продукту земли.

    Эта линия называется изоквантой. Она показывает сочетание затрат, которые могут быть использованы для производства заданного объема продукции.

2.3.3    Выбор метода производства с наименьшими издержками

    Для выяснения того, как при заданном уровне выпуска производитель может избрать метод производства с наименьшими издержками, нам необходимо знать цены на все виды затрат (рис. 2.9)
     Рис 2.9   Поиск метода производства с наименьшими издержками 
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     График демонстрирует возможность нахождения метода производства с наименьшими издержками на основе анализа точек изокванты при наличии заданных цен на виды задействовавших затрат. В данном случае цена удобрений 50 руб. за тонну. Арендная плата за землю - 50 руб. за акр в год. Несколько бюджетных линий нанесено для представления различных уровней бюджетных расходов на приобретение двух видов затрат. Бюджетная линия  А соответствует полным переменным издержкам, равным 400 руб. Она не обеспечивает достаточного количества затрат для производства    200 бушелей кукурузы. Бюджетная линия С, соответствующая  полным переменным издержкам в сумме 625 руб., обеспечивает достаточное количество затрат для выращивания 200 бушелей с использованием методов, описываемых точками Р и R. Бюджетная линия В, соответствующая полным переменным издержкам в сумме 500 руб., позволяет вырастить 200 бушелей с использованием метода, описываемого точкой Q . Именно этот и является методом с наименьшими издержками при данных ценах на виды затрат.    

2.3.4 Реакция на изменение цен на отдельные виды затрат.

     Если изменяются цены на затраты, то соответствующим образом изменится и комбинация затрат, обеспечивающих производство с наименьшими издержками. Предположим, что началось бурное развитие пригородных районов в направлении фермы. (рис. 2.10) 
    Рис. 2.10     Результаты изменения цен на отдельные виды затрат
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     В случае, если стоимость аренды земли поднимется с 50 руб. до 200 руб. в год, а цена удобрений  останется прежней (50 руб. за тонну), бюджетные расходы в 500 руб. становятся недостаточными для производства 200 бушелей кукурузы. Бюджетная линия для бюджета в 500 руб. перемещается из положения В в положение С и не соприкасается с изоквантой для 200 бушелей. Увеличение расходов для обеспечения переменных затрат до 1000 руб. перемещает бюджетную линию в положение Д, где она входит в соприкосновение с изоквантой в точке R. Таким образом, рост цен на землю не только вызвал повышение  полных переменных издержек на выращивание 200 бушелей кукурузы, но также привел к замещению подорожавшей земли  удобрениями. 

3. Основные направления снижения издержек производства 
    Систематическое снижение издержек – основное средство повышения прибыльности функционирования фирмы. В условиях рыночной экономики, когда финансовая поддержка убыточных предприятий является не правилом, а исключением, как это было при административно-командной системе, исследования проблем  уменьшения издержек производства, разработка рекомендаций в этой области - один из краеугольных камней экономической теории. 

     Можно выделить следующие основные направления снижения издержек производства во всех сферах национальной экономики:

· использование достижений НТП;

· совершенствование организации производства и труда;

· государственное регулирование экономических процессов;

     Прежде чем рассматривать основные направления экономии издержек, необходимо сделать одно существенное замечание. Дело в том, что сама деятельность предприятия по обеспечению  экономии затрат в подавляющем большинстве случаев требует затрат труда, капитала, финансов. Затраты по экономии издержек тогда эффективны, когда рост полезного эффекта превысит затраты на обеспечение экономии. Естественно, что возможен и другой вариант, когда уменьшение издержек на производство изделия не изменяет его полезных свойств, но позволяет снизить цену в конкурентной борьбе. В современных условиях типичным является не сохранение потребительских качеств, а экономия на издержках в расчете на единицу полезного эффекта или других важных для потребителя характеристик.

    Реализация достижений НТП заключается, с одной стороны, в более полном использовании производственных мощностей, сырья и материалов, в том числе и топливно-энергетических ресурсов, а с другой – в создании новых эффективных машин, оборудования, новых технологических процессов. Наиболее характерная черта НТП второй половины ХХ  столетия – переход к принципиально-новому технологическому способу производства. Его преимущество не только в более высокой экономической эффективности, но и в возможности производства

Качественно новые материальные блага, услуги, которые существенно изменяют весь уклад жизни, приоритеты жизненных ценностей.

     Что касается совершенствования организации производства и труда, то этот процесс, наряду с  экономией на издержках за счет сокращения потерь, практически во всех случаях обеспечивает повышение производительности труда, т.е. экономию затрат живого труда. На нынешнем этапе экономического развития экономия живого труда в сравнении с экономией общественного труда дает более весомые результаты, о чем свидетельствуют исследования экономического роста на основе использования производственной функции.

    Совершенствование организации производства в настоящее время представлено двумя основными школами: американской и японской. Это многочисленные системы материально-технического обеспечения производства, его экономического стимулирования.

     В снижении издержек производства  значительная роль принадлежит государственным программам в области НТП и государственным стандартам. Наиболее ярким примером государственного вмешательства в этой области можно считать многочисленные государственные и частные научно-технические программы, создание которых обусловлено существенным возрастанием затрат на топливно-энергетическую составляющую издержек (вызванным нефтяным кризисом 70-х г.г. в США и других развитых странах, национальные экономики которых потребляют большой объем нефти), благодаря ним удалось в значительной степени компенсировать увеличение цен на нефть 

             4. Анализ издержек на примере ООО «Амурская торговая рыбная компания» 
         Фирма « Амурская торговая рыбная компания»   является обществом с ограниченной ответственностью, основной вид деятельности которой оптовая и розничная реализация продуктов питания. Уставный капитал общества разделен на доли, определенные учредительным договором. Участники общества не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, только в пределах стоимости вкладов. 

        При анализе деятельности фирмы ООО « Амурская торговая компания» необходимо определить какие издержки влияют на  формирование стоимости реализованной продукции, а также структуру этих издержек. Стоимость затрат живого и общественного труда на осуществление процесса товарного обращения составляет издержки обращения.

     Издержки, обусловленные продолжением процесса производства в сфере обращения, принадлежат к производственным затратам, участвуют в завершении процесса производства, включающего пространственное перемещение, хранение, упаковку и подготовку к использованию материальных ресурсов. Эта часть издержек обращения называется дополнительными. Они входят в себестоимость продукции. Независимо от экономической природы и места образования все издержки обращения входят в цену товара, образуя надбавку к формирующим ее издержкам обращения.

     В процессе анализа деятельности фирмы, необходимо определить целесообразность различного рода издержек. Так, затраты на рекламу, представляющие собой чистые издержки, оправданы, если  они содействуют ускоренной реализации товаров, сокращению их сверхнормативных запасов. Рост дополнительных издержек оправдан, если эффект, достигнутый при этом в сопряженных отраслях, перекроет рост этих издержек.

     Систематизированный перечень видов расходов на процесс обращения представляет собой номенклатуру издержек обращения. Она обязательна для всех организаций, что обеспечивает единство учета издержек обращения. Единая номенклатура содействует четкости учета затрат, выявлению нерациональности издержек.

     При определении деятельности фирмы ООО « Амурская торговая рыбная компания» направленной на закупку, транспортировку и сбыт товаров, можно выделить основные виды издержек.

1. Расходы по завозу товаров.

     Фирма осуществляет закупку продуктов питания на оптовых фирмах г. Москвы, заключая долговременные договоры. При этом обязательным  условием является предоплата за товар в течение первых 3-6 месяцев. После этого срока оплата за товар производится после продажи его в Дальневосточном регионе. Таким образом, фирма несет затраты, связанные с завозом товара железнодорожным транспортом. В связи с высокими тарифами на перевозку, эти затраты составляют от 40% до 60% от стоимости товара. При поступлении товара на станцию получения осуществляются платежи по погрузочно-разгрузочным работам – 200-300 тыс. руб. за 1  контейнер.

 Происходят различные начисления и наценки, уплаченные поставщикам, установленные договором.

   2. Расходы по хранению, подработке и реализации товаров.       

  ООО «Амурская торговая рыбная компания» осуществляет свою розничную оптовую деятельность магазин «Хабар», который по долгосрочному договору был арендован на 5 лет. Площадь магазина составляет 1300 кв. м. В нем был проведен ремонт за счет средств фирмы. В связи с этим, сумма затрат по смете на ремонт была вычтена из суммы арендной платы за настоящий год. Также в эту группу затрат включаются издержки по содержанию магазина «Хабар», покупке инвентаря, необходимого торгового, холодильного оборудования, покупку ККМ, стеллажей и  другого оборудования, необходимого для осуществления процесса реализации товара. 

     Фирма постоянно берет кредиты для развития бизнеса, и проценты за кредиты также являются издержками обращения. В эту группу включаются расходы по отправке товаров, не возмещаемые покупателем; реализации товаров оптовым фирмам  г. Владивостока.

3.Непроизводительные расходы.

     При транспортировке товаров к месту продажи происходит естественная убыль товаров, порча. Издержки по этой группе входят в статью   непроизводительных расходов. Их размер зависит от соблюдения необходимых норм и правил, установленных для каждого конкретного вида товаров.

     Осуществляются также затраты на рекламу в журнале «Хабаровский оптовик» и на телевидении. Эти издержки изменяются в зависимости от времени, объема подачи рекламы.

  4. Административно - управленческие расходы.  

В эту группу входят расходы на основную и дополнительную заработную плату, на служебные командировки и перемещения, почтово-телеграфные, на легковой транспорт.  

         При анализе издержек необходима дополнительная работа по унификации классификации издержек, системы их показателей, а также организации учета  тех видов затрат, которые по существующей методологии в составе издержек не учитываются.   

 Заключение

     В данной курсовой работе был рассмотрен вопрос влияния различных факторов на уровень издержек производства. Были определены и проанализированы основные причины изменения размеров издержек и механизм их влияния на процесс производства в краткосрочном и долгосрочном периоде, а также влияние издержек на выпуск продукции при двух переменных видах затратах. По окончанию данного анализа были предложены основные направления снижения издержек производства.

     Таким образом, издержки производства в условиях рыночных отношений следует рассматривать не просто как производственные затраты на приобретение всего необходимого для производства продукции, но и как установление лучшей возможности по их использованию, т.е. необходимо формировать такие издержки, которые дают наилучший результат.  
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